Kick Off-Treffen

Impulse fur das Gesprach Schuler-Team/Avufiraggeber

Das erste Zusammentreffen von Auftraggeber und Schiler-Team bietet eine gute
Gelegenheit einander kennen zu lernen und wichtige Fragen zum Projektthema zu kié@ren.
Damit an alles Wichtige gedacht wird, sollten sich die Schiler auf das Treffen vorbereiten und
Fragen sammeln, die sie an den Auftraggeber haben.

FUr die Moderation dieses Gesprdchs (z.B. durch einen Befreuer aus dem Schulerlabor oder
eine Lehrkraft) sind im Folgenden einige Impulsfragen zusammengestellt.

Beginnen Sie mit einer kurzen Vorstellungsrunde aller Beteiligten.
Lassen Sie unter den Schulern festlegen, wer das Gesprdch protokolliert.
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Was wissen die Schuler bereits zum Thema?2 Was interessiert sie daran?

Welches Ziel verfolgt der Auftraggeber mit seinem Thema?

In welchem Zusammenhang hat das Projektthema eine Bedeutung fur die Firma/das
Institute

Wurde das Thema schon einmal bearbeitet? Wie und mit welchem Ergebnis?

Was muss bei der Bearbeitung beachtet werden?

Gibt es zeitkritische Faktoren?

Bedarf es noch Anderungen oder Anpassungen der Projektinhalte?

Wer ist (fachlicher) Ansprechpartner beim Auftraggeber fir die Schuiler?2

Wer ist Ansprechpartner im Schilerteam? - Kontakte austauschen!

Welche Kommunikationswege (Email, Telefon o.a.) zwischen Schilerteam und
Auftraggeber werden benutzt? Gibt es einen gemeinsamen Betreff-Code bei Mails2
Durfen die Schuler die Firma/das Institut besichtigen? Wann?g

Gibt es Materialien/Hilfsmittel, die vom Auftraggeber gestellt werden?

Wie intensiv will der Auftraggeber Uber den Projektverlauf informiert werden? (z.B.
Uber Protokolle)

Bis wann und bei wem (Schulerlabor/Auftraggeber) wird das Angebot eingereichte
Bis wann sollte der Auftrag (formloses Schreiben mit Firmenbriefkopf) erteilt sein? (Bsp.
3 Wochen nach Angebotseinreichung)

Wie mussen die Schiler vorgehen, wenn ersichtlich ist, dass es Anderungen im Projekt
geben musse

Sind alle wichtigen Fragen angesprochen worden? Gibt es noch offene Fragen?
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